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Profil a rozhovor o dopadoch TTIP na Slovensko
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Dan Ikenson je Riaditelom Centra Herberta A. Stiefela pre Stidium obchodnych politik na Cato
Institate, kde koordinuje a vykonava vyskum vo vSetkych oblastiach medzinarodného obchodu a
investicnej politiky. Od svojho nastupu do Cato v roku 2000 vydal Ikenson niekolko desiatok
¢lankov o réznych aspektoch obchodnej politiky zameranych predovsetkym na vyskum americko-
¢inskych obchodnych vztahov, bilateralnych a multilateralnych obchodnych doho6d, globalizécie,
obchodnej politiky USA, a tiez obchodnych protiopatreni, akym je napriklad antidumpingovy
rezim.

Dan Ikenson aktivne p6sobi v oblasti medzinarodného obchodu uz od roku 1990. Pred nastupom
do Cato v roku 2000 bol Ikenson riaditelom sekcie medzinarodného obchodu a pldnovania v istej
medzinarodnej poradenskej spoloc¢nosti. Este pred tym spoluzakladal a viedol intt medzinarodnu
firmu zamerand na obchodné poradenstvo vo Washingtone, DC. Na zadiatku svojej kariéry posobil
Dan Ikenson ako analytik obchodnej a antidumpingovej politiky vo viacerych organizacidch vo
Washingtone, DC.

Okrem mnohych ¢lankov a stadii je Ikenson spoluautorom knihy Antidumping Exposed: The
Devilish Details of Unfair Trade Law. Sved¢il pred vybormi Kongresu vo viacerych pripadoch
tykajacich sa medzindrodnych obchodnych politik. Pravidelne vystupuje v spravodajskych
programoch mnohych televiznych stanic, vratane PBS, CNN, CNBC, Bloomberg TV, MSNBC, ABC
News, Fox News, Fox Business News a NPR. Ikensonove ¢lanky boli publikované vo viacerych
znamych novinach a magazinoch, vratane Wall Street Journal, Wall Street Journal Asia, Los
Angeles Times, USA Today, Chicago Tribune, Washington Times, Detroit News, Forbes, a National
Review. Dan Ikenson ma titul z ekonémie z George Washington University.

Pri prilezitosti prvého pracovného stretnutia za okrtthlym stolom, ktoré realizuje Podnikatel'ska
aliancia Slovenska v rdmci projektu TTIP —Jedine¢na Sanca na rast firiem na Slovensku (?)
dna 12. septembra 2013, ndm pan Ikenson poskytol kratky rozhovor:

Preco je dolezité uzatvarat dohody o volnom obchode medzi krajinami?

Najdolezitejsi ciel dohdd o volnom obchode je vytvorenie volnych trhov a ich rozsirenie nad rdmec
politickych hranic. Cim viéSia populécia a vii¢si poéet podnikov podlieha rovnakym pravidlam, tym
je viac priestoru pre Specializaciu a Gspory z rozsahu. Toto st hlavné stucéasti hospodarskeho rastu.
Eliminacia tarif zabezpeci odstranenie umelo vytvorenych bariér braniacich pristupu na trh. Je vS§ak
potrebné odstranit dalsie prekazky akymi st najma rozdiely v regulacnych bariérach, nekoherentné
standardy a pravne bariéry. Tieto maja za nasledok neefektivnost, ktora zdviha cenu tovarov
a sluzieb a ochudobnuje ekonomiky o rast.



Aky prinos bude mat TTIP pre malé krajiny ako je Slovensko?

Malé krajiny, rovnako ako malé astredne velké podniky, st relativne viac znevyhodnené
obchodnymi bariérami neZ velké krajiny a podniky. Velki hra¢i mézu dlhsie znasat neefektivne
obchodné bariéry a casto nachadzaji strategické vyhody voc¢i konkurencii prave v takychto
opatreniach. MenSie krajiny a podniky sa agilnejSie a skor dokazu vyuZit vyhody plyntce z
objem dostupného zahrani¢ného kapitalu, zniZenie nakladov na importovanie zakladnych surovin a
medziproduktov a hlbsia integracia do procesov medzinarodného obchodu st hlavné prinosy TTIP
pre krajiny ako je Slovensko.

Na ktoré odvetvia bude mat TTIP najvacsi dopad?

Je pravdepodobné, ze TTIP neprinesie svoje ovocie hned, ale ak dohoda splni to, ¢o sl'ubuje,
odvetvia, ktoré dnes trpia v dosledku nekoherentnych regulécii buda profitovat z dohody najviac.
Ide najma o chemicky, farmaceuticky, automobilovy, strojarsky, polnohospodarsky a potravinarsky
priemysel. Je vSak vel'mi pravdepodobné, Ze sluzby, ako napriklad preprava, zostant imunne voci
reforméam, ktoré by do odvetvi priniesli vacsiu sataz a boli by prinosom pre ekonomiky na oboch
kontinentoch a v celom svete.

Aké st hlavné témy, ktorym je potrebné sa venovat pocéas negociacii o TTIP?

Existuje vySe dvadsat legitimnych tém, ktorym by sa negociacie o TTIP mali venovat. Nanestastie,
mnohé buda bud’ zmietnuté zo stola alebo sa im bude venovat len povrchne. Podla mna, pat
najdolezitejSich tém zahrna:

1. Odstranenie tarif na vSetky produkty. Priemerné tarify v USA st 3.5% a 5.3% v EU. Neexistuje
ziadny dovod, aby takéto prekazky existovali v medzinarodnom obchode 21. storodia.

2. Harmonizacia standardov a regulécii na vyrobené produkty

3.Harmonizacia regulacného procesu pri schvalovani produktov a dodrziavani zdravotnych
a bezpecnostnych standardov

4. Harmonizacia hygienickych Standardov, ktoré sa prili§ Casto pouzivaji na zamaskovanie
umelych bariér pre pristup na trh.

5. Spristupnenie verejného obstaravania pre transatlanticky obchod



